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Introducción

En Datlas, somos una startup de analítica
dedicada a desarrollar soluciones para
transformar datos en inteligencia de
negocios.

A través del desarrollo de un ecosistema
de contenido, plataformas digitales y
métodos que se apalancan en técnicas
de inteligencia artificial.

Apoyamos a organizaciones en:

1) Expansión comercial en nuevas
geografías o zonas donde ya tienen
presencia

2) Generación de inteligencia para
crecimiento

3) Desarrollo de algoritmos de
optimización como ventaja competitiva
en sus industrias

Personalizamos nuestras plataformas de
analítica a la medida de las necesidades
de tu organización aplicando nuestra
metodología de laboratorio de datos para
apalancar todo el poder de tu información
y nuestras soluciones.

Clientes de Personalización de
Plataformas Datlas:

WHITEPAPER V.1.0

https://www.datlas.mx/


Información confidencial propiedad de Datlas®

En Datlas hemos desarrollado un proceso para la
personalización de nuestras plataformas y llevarlo
a nuestros proyectos más importantes:

Proceso Iterativo

Tomando como punto de partida cualquiera de
nuestras plataformas de mapas, reportes y
algoritmos, podemos integrar los datos de tu
negocio para construir una solución
completamente personalizada que te ayude a ti y a
tu equipo a cumplir tus objetivos.

Reportes 
Automatizados Laura

Mapas de Inteligencia 
Comercial

¿Qué hacemos?

Plataformas

PERSONALIZACIÓN DE PLATAFORMAS
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PERSONALIZACIÓN DE PLATAFORMAS

PARA TU ORGANIZACIÓN

Infraestructura Datlas
Propuesta de Valor

Entre Aliados
Propuesta de Valor

Comercialización y 
Patrocinios

Marketing y 
Promoción

Investigación de fuentes 
primarias y secundarias

Journeys y 
Capacitación

Mantenimiento y 
Estándares de 

Calidad

Workshop y 
Consultoría

Arquitectura y 
conexión de 

datos

Desarrollo de 
Tableros

Gestión de 
Proyectos

Acceso con 
Log-in

Administración 
de usuarios

Servidor y 
Almacenamiento
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CASOS DE NEGOCIO

INDICADORES DE IMPACTO

Ragasa estaba intentando incrementar su
presencia en más de 6,000 puntos de venta en
Nuevo León y poder conquistar más de 30,000
prospectos y expandir su cartera de clientes en
otros 10 diferentes Estados de México.

Realizamos la personalización de plataforma de
mapas de inteligencia con capas de prospectos
para el equipo de distribución horizontal de Ragasa,
los analistas de marketing y el área de logística.

Se lograron capitalizar beneficios como:

1. Retorno de 7 a 1 sobre la inversión en nuestra
solución​

2. Aumento del 8% en cantidad de pedidos
entregados por ruta (año contra año)​

3. Incremento del 21% en SKUs promedio en
pedidos entregados por ruta (año vs año)​

4. Alza del 42% en venta total acumulada en
pedidos (año vs año)​

Tim Hortons estaba realizando su plan de
expansión a nivel nacional en México y buscaba
plataformas que le ayudaran a realizar estudios de
mercado para evaluar nuevas ubicaciones.

Se lograron capitalizar beneficios como:

1. Retorno de 3 a 1 sobre la inversión en nuestra

solución​

2. Reducción de 7 a sólo 2 días para la pre

aprobación de sitios​

3. Ahorro de hasta 30% en costos para realizar

estudios en Estados en donde no tenían

presencia

Proyecto: RAGASA

Proyecto: Tim Hortons
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CASOS DE NEGOCIO

INDICADORES DE IMPACTO

La Cava Chahue estaba preparando su plan de

expansión a Oaxaca capital y buscaban un socio

experto en estudios de mercado que les pudiera

ayudar a validar la oportunidad de negocio y la

mejor zona para ubicar la nueva sucursal.

Realizamos el dimensionamiento de mercado,

análisis de competidores y definición de patrones

de entorno para proponer 3 ubicaciones

potenciales dentro de Oaxaca que pudieran tener

un éxito similar a la sucursal matriz de Huatulco​.

Se lograron capitalizar beneficios como:

1. Retorno de 3 a 1 sobre la inversión en nuestra

solución​

2. Recuperación de la inversión en tan sólo 2

meses de operación​

3. Aumento de 12% en ventas por medio de la

tienda en línea​

Proyecto: La Cava Chahue
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CONCLUSIÓN - ¿CÓMO LOGRAMOS 

SER UN CASO DE ÉXITO?

Parte de la estrategia de generar un mapa de inteligencia comercial es el

desarrollo de una Plataforma completa que apoye a la capacidad de análisis

de tu organización. Dentro de nuestra infraestructura contamos con:
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Contáctanos

Parte de la estrategia de generar un mapa de inteligencia comercial es el

desarrollo de una Plataforma completa que apoye a la capacidad de análisis

de tu organización. Dentro de nuestra infraestructura contamos con:

Contáctanos

Síguenos en redes

ventas@datlas.mx

direccion@datlas.mx

www.datlas.mx

DEMO GRATIS


	Diapositiva 1: Personalización de Plataformas
	Diapositiva 2
	Diapositiva 3
	Diapositiva 4
	Diapositiva 5
	Diapositiva 6
	Diapositiva 7
	Diapositiva 8

